. Como funcionan las promociones?

El programa maneja un sistema de promociones basado en un cambio de precio de
venta segun la cantidad de articulos que lleva un cliente.

Creando una promocion...

Para poder crear una promocion, es necesario haber creado el producto al que se le
quiere aplicar la promocion primero, con el precio de venta normal o precio que se
aplica al vender una sola unidad.

Posteriormente se crea la promocién segun la cantidad que lleve el cliente, en este
caso si se desea que el producto “Cerveza Tecate” cueste $10 pesos si se vende una
sola unidad, se da de alta de dicha manera, es decir con precio de venta de $10
pesos.

Ahora si se desea que el “Six de Tecate” o 6 cervezas tenga un precio de $54 pesos,
entonces, se crea la promocidn con dicho nombre para el codigo de barras de
“Cerveza Tecate” y una precio de promocion que aplica cuando la cantidad vaya de 6
a 6 en la cual se usara el precio unitario de $9 pesos en lugar de el precio normal de
$10 pesos, para que cuando se vendan 6 cervezas tenga un total de $54 pesos a un
precio unitario de $9 pesos (cuando aplica la promocioén) y un precio de $10 pesos
cuando se lleva una sola cerveza o dos, etc.

Ejemplo de creacion de la promocion mencionada:

Nombre Promocion  Six de Tecate

Cddigo de Barras 75377378849982
Cuando la cantidad -
&
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Usar precio unitario 900 ; ;E_: f' :,Lﬂ
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& Guardar Nueva Promocion

Pantalla que muestra como se aplica la promocion en la pantalla de ventas:

VENTA DE PRODUCTOS - Ticket 1
Cédigo del Producto: ‘ «" ENTER
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Codigo de Barras  Descripcion del Producto Precio Venta Cant. Importe

Cerveza Tecate $9.00 554.00



